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电子测色仪项目分析简报

1、 市场需求简析

   鉴于宏观经济的进一步发展，完成产品进入市场的生产的标准和规范日渐提高，而几乎所有的产品都存在颜色及其包装，而现在的色彩测量的工具价格较高，色彩测量的仪器生产企业很少，一般都是几万十几万元，运用的企业和贸易商很少，针对与次，我们开发测色仪项目，成本控制在500元内，而销售价格控制在3000元以下一只手机的价格，有理由相信能够实现市场因价格壁垒禁锢的客观存在的需要.有社会意义的项目更容易能带来更为可观的经济效益。

2、 项目现在进展

  已经基本完成主程序的宽架，1、完成孟塞尔颜色系统表示法、奥斯特瓦尔德色系表示法、CIE-RGB光谱三刺激值与CIE标准色度学系统的函数转换，2、USB接口的的数据接收引用，初步完成系统的测试（以普视频为扫描设备）。3、以及A ccess数据库记录和文件整理系统。

3、 产品有待完善的工作及可行性

A、 界面的完善包括界面的美化和功能的实用方便简单化

B、 USB电脑外围扫描仪的专业化和安装程序

C、 拓展功能  实践色彩配方的计算

D、 使用单片机，实现测色仪的单独完整的便携式测色

E、 粗体的匡架已完成，需要的是更专业化，细节化，实用话的工作。所以可行性是不言而喻的。

F、 以上需要更细致的专业才能做得完善，需要通过经营管理的模式招聘优秀的人才来完成，而如此跨越行业的人才需要较为精通的专业人士管理才能发挥整个项目体系的完善。

4、 投资计划  

(1) 、产品开发完善期 （2年）

1. 在市区租用象样的130平方米左右写字楼办公区或在租用一栋别墅，每年支出5左右万元，这样才能招聘到优秀的人才办公。两年10万
2. 人才公寓，5套   预算5万元/年，两年10万
3. 办公经费及实验器材   50万
4. 投资的最初3个月物色优秀人才  ，整个技术在现有的技术平台基础上进行产业化的提升  预算20万元左右（猎头费用），非核心部分可以适当外包。
5. 争取在一年内  完成第一代产品的技术工艺 工资成本预算100万
6. 行政接待等杂费2年10万.
(2) 产品产业化期   
1. 第二年上半年  进行产业化，组织组装线 下半年5000套  出产品 200万
2. 组建销售队伍及市场策划及针对性广告投资    100万
3. .第三年 上半年实现收支平衡，下半年
(3) 项目市场化运做期

1. 初步定价2000元  利润保证1000元台  五万台利润就是5000万

2. 针对市场的模仿性  根据市场的竞争不断降低原来型号的价格 ，推出新型号来保证市场的利润空间和市场占有率

3. 在海外寻找代理商 ，向海外发展以低价格  方便使用占领市场

4. 根据投资商的需要，可以分批回购投资的股份

5、 特色经营策略

   科研权威化运做，联合东华大学国家工程技术研究中心，在品牌上包装其名义授权，相信能有更多的权威宣传的说服力度。（本项目发起人曾经和东华大学国家研究中心有个合作，操作的可能性较高）

高新技术经营策略   产品在开发的过程中，就注意整理标准的技术文献，并将此项目进行查新，技术论证，做高新技术的认证，并就技术的细节方面申请专利，同时申请成立国家扶持补贴的企业创新中心，申请高新技术企业 ，申请国家各种贴补的基金及补贴。降低投资本金的风险，并增加投资的收益。进一步加快投资汇报的兑现，这些把握比较大，本项目发起人在其他单位任职时候，负责过八九个项目的高新认证，本单位顾问  施锡强10年专业高新技术申请等相关事宜的操作经验，并和科技厅，政府，及相关认证学者有良好的关系网络针对市场的模仿性  
推陈出新的更新换代的型号升级策略根据市场的竞争不断降低原来型号的价格 ，推出新型号来保证市场的利润空间和市场占有率

期权激励制度代理商策略，逐步让代理商购买项目股份，一方面，加快市场推广的速度，另一方面，成倍速度加快资金回笼，扩大本金规模，使得原始投资利润快速增长，项目部具备回购的能力，并实现高回报的资本撤出提供条件
6、 投资退出机制

   一、申请高新企业，申请企业注加国家扶持创新基金，贴息贷款等资本，二，代理商股权购买  三加快销售资金回笼，四、争取创业版上市。
  以上四点，可以大大加快企业原始投资的资金回笼，从而加快投资本金和收益的兑现能力，进而提高资本收益率。

7、 风险分析

1) 国内市场有很强的模仿能力，会很快降低推出型号的市场价格.

2) 由于此产品涉及到物理光学，色彩学、电脑编程，电子等学科跨学科的统一，同行开发的可能性竞争不大，即使存在，我们采用手机模式的旧型号淘汰，先行就是市场的主力。

3) 由于本产品涉及到标准数据，做内部工艺参数控制和局部共识的数据没什么问题，但要普遍使用，就得和标准接轨，取得世间各标准组织的认可。这样产品的垄断地位就有可能实现，反之是产品市场化的阻力。

8、 合作模式

合作模式，通过共同投资或你方出资金，我方出技术及未来管理经营运做实践来实现产业化运做。股份比例按照惯例确定比较合理。

9、 特别说明

     我厂还有其他项目可以合作，有已经进入市场正在经营的产品，也有已经有雏形的看好项目，欢迎合作，详细请浏览我们的网站
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